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會員種類

CASHBACK WORLD CUSTOMER（CASHBACK WORLD顧客）
Marketer的Cashback World顧客被視為其顧客，但只限至其營銷網絡內下一位Marketer止。顧客並無簽訂
Lyconet協議，因此並不是Marketer。參閱上圖，「C1」、「C1.1」、「C1.2」、「C2」、「C3」及「C3.1」
均為Marketer （「我」） 的顧客。；而「C1/M3.1」 及「C2/ M3.1」 為Marketer 「M 3.1」的顧客。

INDEPENDENT LYCONET MARKETER（獨立的LYCONET MARKETER）
獨立的Lyconet Marketer（「Marketer」）指已簽訂Lyconet協議的人士，其根據條款及條件進行活動。

	 LYCONET SHOPPING ADVISOR
	 Shopping Advisor指未達到任何一個事業等級的Marketer。

	 LYCONET PREMIUM MARKETER  

	 Premium Marketer指已達到其中一個事業等級的Marketer。「Premium Marketer」的身份於Lyconet協議生效期  	
        間固定不變，即使Marketer不再達到事業等級的要求，「Premium Marketer」的身份亦不受影響。

C	 =	 Customer
M	 =	 Marketer
DL	=	 Direct Line
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計劃概覧

*作為特別優惠（如迎新獎金）的一部分，消費積分將於Cashback World Program內分配。Cashback World會員可兌換消費積分換取換賞。

使用Cashback Card
消費（於Cashback World
合作商家）

網上購物（於Cashback World
合作商家）

使用禮券消費（於Cashback 
World合作商家）

Cashback 
Solutions

優惠及獎勵*

現金回贈 換賞 於Balance Program
內計算的消費積分

於Career Program
內計算的消費積分

04

PROGRAM MARKETING  
PROGRAM

CASHBACK WORLD   
PROGRAM
於Cashback World Program註冊的每位Marketer將根據Cashback World
會員一般條款及條件所界定的範圍內獲得以下獎勵：

Cashback World會員於Cashback World Program的非在線及在線
的合作商家消費，可享高達消費金額5%的現金回贈。現金回贈將轉帳至
會員的銀行帳戶。

CASHBACK（現金回贈）

會員每次於Cashback World Program的非在線及在線的合作商家消
費，可累積消費積分（SP）。消費積分可用於兌換吸引的
Shopping Point Deals （消費積分換賞）。

SHOPPING POINTS（消費積分）

現 金 回 贈

現 金 回 贈

消 費 積 分

消 費 積 分
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LYCONET  
MARKETING PROGRAM
每位Marketer均參與Lyconet Marketing Program，其由Balance
Program及Career Program組成。Lyconet Marketing Program
使Marketer可根據Lyconet協議獲得每星期結算及每月結算的獎勵。

獎勵按有效生產星期或有效生產月結算。有效生產星期指
由星期一至星期日。有效生產月則於每年提早界定，詳情可於登入
www.lyconet.com 後於下載區查閱「Production Dates」 
（有效生產日期）文件。有效生產月由4或5個有效生產星期組成。

Lyconet Marketing Program內的所有獎勵按Balance Program 
或Career Program內的消費積分的價值計算。

就Balance Program而言，Marketer整個購物網絡 （即Marketer整
個營銷網絡—見第3頁的圖表—及其本人的購物及／或訂購）所產生
的消費積分，將每星期轉換成單位並入帳，登記於Balance Program
內。Marketer可透過已登記單位產生每星期結算的獎勵。

	
	 CAREER PROGRAM
就Career Program而言，Marketer整個購物網絡（即其整個營銷網
絡，及其本人的購物及／或訂購）將每月計算並於Career Program
入帳。計劃為Marketer產生每月結算的獎勵。

BALANCE PROGRAM

於Balance 
Program內計算

的消費積分

於Career 
Program內計算

的消費積分

使用Cashback Card消費（於
Cashback World合作商家）

網上購物（於Cashback World
合作商家）

使用禮券消費（於Cashback World
合作商家）

Cashback  
Solutions

優惠及獎勵*

MARKETING PROGRAM
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*作為特別優惠（如迎新獎金）的一部分，消費積分將於Cashback World 
Program內分配。Cashback World 會員可兌換消費積分換取換賞。
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CAREER BONUS 
HKD 2,400

CAREER COMMISSION 
HKD 0.39/SP
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2,500,000

CAREER BONUS 
HKD 6,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.45/SP

CAREER BONUS 
HKD 14,400

CAREER COMMISSION 
HKD 0.51/SP

CAREER BONUS 
HKD 36,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.57/SP

CAREER BONUS 
HKD 96,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.63/SP

CAREER BONUS 
HKD 240,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.69/SP

CAREER BONUS 
HKD 600,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.75/SP

CAREER COMMISSION 
HKD 0.3/SP
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BENEFITS ENTITLEMENT（獎勵認許）

Marketer必需達到獎勵認許的要求，以獲得Lyconet Marketing Program的任何獎勵。為符合資格獲得獎勵，Marketer
必須於當前星期以及先前連續5星期內累積50個消費積分。其包括由Marketer的顧客（如Cashback World會員）
、Marketer本人已全數支付的消費（前題為其已接受Cashback World會員一般條款及條件）、及／或其已購買的任何折
扣禮劵所產生的消費積分。

如Marketer符合上述要求獲得50個消費積分，其將符合資格在當前星期 + 緊接的連續5星期獲得獎勵。

如Marketer並未取得獎勵認許，其將無權獲得任何佣金。*
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例子 2：

*此規定適用於在09/05/2016後註冊Lyconet的所有Lyconet Marketer。

有效生產星期 獎勵認許
Balance Commission 

Balance Bonus
Bonus Unit  

Transfer Unit
Career Commission

Career Bonus
Coach &  

Senior Coach Bonus

第一週

第二週

第三週

第四週

第五週

第六週

第七週

第八週

例子：獎勵認許

本週

第十一週 -
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單位的種類：
單位的種類按Balance Program內計算的消費積分而定。

1200
SP

50
SP

50
SP
50
SP

150
SP

4000
SP

=於BALANCE CATEGORY 2內1個單位

=於BALANCE CATEGORY 3內1個單位

=於BALANCE CATEGORY 5內1個單位

=於BALANCE CATEGORY 1內1個單位

=於BALANCE CATEGORY 4內1個單位

50 SP

150 SP

400 SP

1,200 SP

4,000 SP

400
SP

BALANCE 
PROGRAM

Marketer的 Balance Program內的消費積分來自其整個購物網絡；即其整個營銷網絡以及其本人的消費及訂購。此等消
費積分將每星期轉換成單位並登記於Balance Program內。此外，其亦可獲得Bonus Unit及 Transfer Unit。已登記的單位
可為Marketer產生以下每星期計算的獎勵：

獎勵

使用Cashback Card
消費（於Cashback World
合作商家）

網上購物（於Cashback World
合作商家）

使用禮券消費（於Cashback 
World合作商家）

Cashback  
Solutions

優惠及獎勵*

現金回贈 換賞 於Career Program
內計算的消費積分

現 金 回 贈

消
費 積 分

BALANCE PROGRAM

Das Balance Program ist die Grundlage für die Berech-
nung der Vergütungen aus dem wöchentlichen Shop-
ping Point-Volumen.

Dem Lyconet Marketer stehen folgende 
Balance Programs zur Verfügung:

• persönliches Balance Program: Hier kann 
 das eigene Shopping Point-Volumen des Lyconet 
 Marketers sowie seines eigenen Shopping 
 Networks gebucht werden (Details siehe 
 Buchungsregeln online).

• nat./kont./int. Balance Programs: Hier wird 
 das Shopping Point-Volumen aller Lyoness Mitglieder 
 in Form von Bonus Units verbucht. Lyconet Marketer 
 profi tieren somit durch die Gemeinschaft und können
 dadurch vom gesamten Shopping Point-Volumen
 ihres Landes, ihres Kontinents sowie international 
 profi tieren.

Gebucht wird im Balance Program binär. Auf eine 
gebuchte Unit können also zwei weitere Units gebucht 
werden. Daraus ergibt sich ein Verhältnis von linker 
Seite zu rechter Seite (z.B. 3/3), d.h. nach einer Unit sind 

3 weitere links und 3 weitere rechts gebucht worden. 

Folgendes wird im Balance Program gebucht:

• Shopping Point Units (SP Units): entstehen aus 
 Einkäufen bzw. Bestellungen 
• Shopping Point Units im persönlichen Balance 
 Program
• Shopping Point Units im nat./kont./int. Balance 
 Program
• Transfer Units: Erreicht eine Unit die vorgegebene
 Anzahl von  Folgeunits wird eine Transfer Unit in der
 nächsthöheren Balance Category gebucht.
• Bonus Units: Lyconet stellt dem Marketer im Rahmen
 seiner Aktivität Bonus Units zur Verfügung. Diese 
 Bonus Units ermöglichen Vergütungen sowie weitere 
 Units im Rahmen des Balance Program.

Innerhalb des genannten Balance Program unterschei-
den wir zwischen unterschiedlichen Balance Categories. 
Sie unterscheiden sich voneinander durch das Volu-
men, das für eine Unit benötigt wird, und die Höhe der 
daraus resultierenden Vergütungen.

07YOUR SHOPPING NETWORK

Einkauf mit CB Card

Einkauf mit Lyoness 
MasterCard® 

Einkauf online

Einkauf bei 
Nicht-Lyoness 
Partnerunternehmen

Gutscheinbestellung 
(vollbezahlt)

Gutscheinbestellung 
(anbezahlt)

Teil-/Restzahlung

Rabattgutschein 
kaufen

Rabattgutschein 
einlösen

Loyalty 
Program**

Promotion & 
Incentives

TREUEPROGRAMM MARKETING PROGRAM

Friendship BonusCashback Deals

✓

✗

✓ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓ ✓

✗ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓* ✗ 20% 100%

✗ ✓ ✓ 80%

100%✓ 20%✗✗
✗ ✓ ✓ 80%

✗ ✗ ✗
✗ ✗ ✓

BALANCE PROGRAM

Das Balance Program ist die Grundlage für die Berech-
nung der Vergütungen aus dem wöchentlichen Shop-
ping Point-Volumen.

Dem Lyconet Marketer stehen folgende 
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 das eigene Shopping Point-Volumen des Lyconet 
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• Bonus Units: Lyconet stellt dem Marketer im Rahmen
 seiner Aktivität Bonus Units zur Verfügung. Diese 
 Bonus Units ermöglichen Vergütungen sowie weitere 
 Units im Rahmen des Balance Program.

Innerhalb des genannten Balance Program unterschei-
den wir zwischen unterschiedlichen Balance Categories. 
Sie unterscheiden sich voneinander durch das Volu-
men, das für eine Unit benötigt wird, und die Höhe der 
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Einkauf mit CB Card

Einkauf mit Lyoness 
MasterCard® 

Einkauf online

Einkauf bei 
Nicht-Lyoness 
Partnerunternehmen
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(vollbezahlt)

Gutscheinbestellung 
(anbezahlt)

Teil-/Restzahlung

Rabattgutschein 
kaufen

Rabattgutschein 
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Program**
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TREUEPROGRAMM MARKETING PROGRAM

Friendship BonusCashback Deals

✓

✗

✓ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓ ✓

✗ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓* ✗ 20% 100%

✗ ✓ ✓ 80%

100%✓ 20%✗✗
✗ ✓ ✓ 80%

✗ ✗ ✗
✗ ✗ ✓

於Balance Program
內計算的消費積分

*作為特別優惠（如迎新獎金）的一部分，消費積分將於Cashback World Program內分
配。Cashback World 會員可兌換消費積分換取換賞。

PROGRAM MARKETING  
PROGRAM

BALANCE COMMISSION 		 • BALANCE BONUS		  • COACH & SENIOR COACH BONUS

Balance Program內已登記的單位使Marketer可獲得下述的獎勵。
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Personal Unit（個人單位）：由Marketer本人的消費及訂購所累積的消費積分產生。

Bonus Unit（獎勵單位）：當緊隨（任何種類的）已登記單位後，有特定數量的已登記單位 （左／右）*，便會產生
計入Balance Program的Bonus Unit。在Lyconet協議生效期間， Marketer可獲得於Balance Categories 1-5內
產生的Bonus Unit（詳情請參閱第12 頁及第 13頁）。　

*可登記於Marketer相關Balance Category以跟隨其現有單位的單位類別，包括Personal Unit、 Customer Unit及來自所有Coaching 
Level、Bonus Unit及Transfer Unit的單位。

08

SP

於Lyconet協議生效期間，第一個、第十一個CUSTOMER UNIT及其後的各個
第十個CUSTOMER UNIT將授予Marketer，其附有如同Personal Unit獲得獎勵
的權利。
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Transfer Unit（轉換單位）：當緊隨單位後有特定數量的已登記單位 （左／右），便會產生計入Balance Program
的Transfer Unit。在Lyconet協議生效期間， Marketer可在下一個Balance Category獲得於Balance Categories 
1 – 4內產生的Transfer Unit（詳情請參閱第14頁及第 15頁）。　

Customer Unit（顧客單位）：由Marketer的營銷網絡內的Cashback World 顧客（但只限至其營銷網絡內下一位
Marketer止）所進行的消費及訂購所累積的消費積分產生。

Marketer於Coaching Level 1 （即Marketer 為Coach）的單位，是由
Coaching Level 1的Marketer進行的個人消費及／或訂購，以及其顧客的消費
及／或訂購所取得的消費積分產生。

M 3M 2M1

M 1.1

C1
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M2 M3 M4
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C 2C3

C 1.1C1.2 C3.1
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我

Marketer於Coaching Level 2 （即Marketer 為Senior Coach）的單位，是由Coaching Level 2或以下的
Marketer進行的個人消費及／或訂購，以及其顧客的消費及／或訂購所取得的消費積分產生。

Marketer於營銷網絡外的單位，是由在營銷網絡外的Marketer進行的個人消費及／或訂購，以及其顧客的消費及／
或訂購所取得的消費積分產生。
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個人BALANCE 國家BALANCE 洲際BALANCE 國際BALANCE

BALANCE CATEGORY 1-5
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Balance Program分為Balance Categories 1 – 5，以及Personal, National, Continental 及International Balance。

個人BALANCE：
Personal Unit、Customer Unit、Marketer 的營銷網絡內各Coaching Level所產生的單位及Transfer Unit均登記於個人
Balance內。

NATIONAL BALANCE（國家BALANCE）： 

同一個國家的所有Marketer的National Bonus Unit，以及Transfer Unit均登記於國家BALANCE內。透過國家合
作，Marketer能從全國的所有購買活動獲取獎勵。

CONTINENTAL BALANCE（洲際BALANCE）：
同一個洲的所有Marketer的Continental Bonus Unit，以及Transfer Unit均登記於洲際BALANCE內。透過洲際合
作，Marketer能從全洲份的所有購買活動獲取獎勵。

INTERNATIONAL BALANCE（國際BALANCE）：
所有國家的所有Marketer的International Bonus Unit，以及Transfer Unit均登記於國際BALANCE內。透過國際合作，
Marketer能從全球的所有購買活動獲取獎勵。

在BALANCE PROGRAM
內登記
Marketer於Personal Balance的首個單位，將於緊隨Coach或Senior Coach，或上線在各Balance Category (1-5)的
已登記單位後進行登記。此單位為每個Balance Category的起點，Marketer的所有單位，以及其營銷網絡的單位將登記
於其後。

所有已入帳的單位每週進行登記。在Personal Balance內，單位將以一分為二方式登記，即每個已登記單位後可多登記兩
個單位。而National、Continental及International Balance 內的單位只會一個接一個順序登記。

BALANCE CATEGORIES 及個人、
國家、洲際及國際BALANCE

HKZH_compensation_plan_180126_Vs2.indd   9 26/1/2018   6:01 PM
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當有特定數量的單位登記於Marketer已登記的Personal Unit（左／右）之後，Marketer便符合資格獲取Balance 
Bonus。以下表格概述各Balance Category （BC）所需的隨後登記單位數目及其相應產生的Balance Bonus：

25 / 25
左／右

30 / 30
左／右

35 / 35
左／右

BC 1 – – HKD 4,800

BC 2 – HKD 10,200 –

BC 3 HKD 19,200 – –

BC 4 HKD 57,600 – –

BC 5 HKD 192,000 – –

當有特定數量的單位登記於Marketer已登記的Personal Unit、Bonus Unit或Transfer Unit（左／右）之後，Marketer便符
合資格獲取Balance Commission。以下表格概述各Balance Category （BC）所需的隨後登記單位數目及其相應產生
的Balance Commission：

3 / 3  
左／右

5 / 5  
左／右

10 / 10  
左／右

15 / 15  
左／右

20 / 20  
左／右

25 / 25  
左／右

BC 1 HKD 72 HKD 120 HKD 168 HKD 264 HKD 312 HKD 384

BC 2 HKD 216 HKD 360 HKD 504 HKD 792 HKD 936 HKD 1,152

BC 3 HKD 720 HKD 1,200 HKD 1,680 HKD 2,640 HKD 3,120 HKD 3,840

BC 4 HKD 2,160 HKD 3,600 HKD 5,040 HKD 7,920 HKD 9,360 HKD 11,520

BC 5 HKD 7,200 HKD 12,000 HKD 16,800 HKD 26,400 HKD 31,200 HKD 38,400

Balance Commission 根據結算週期內的已登記單位
每星期結算一次。Marketer可從以下種類的單位獲得
Balance Commission：

BALANCE COMMISSION
結算週期：
每星期

結算基準：
已登記單位

先決條件：
獎勵認許

獎勵發放形式：
轉帳至銀行帳戶

BALANCE COMMISSION

Balance Commission

Personal Unit

Bonus Unit

Transfer Unit

3 3
=

Balance Bonus

Personal Unit

Bonus Unit

Transfer Unit

Balance Bonus根據結算週期內的已登記單位每星
期結算一次。Marketer可從以下種類的單位獲得
Balance Bonus：

BALANCE BONUS
結算週期：
每星期

結算基準：
已登記單位

先決條件：
獎勵認許

獎勵發放形式：
獎勵禮劵

BALANCE BONUS

=
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由個人BALANCE內的已登記單位所產生的BONUS UNIT的登記

於個人Balance內
每個已登記單位及
所需的隨後登記

單位數目
（左／右）

5 / 5
左／右

10 / 10
左／右

15 / 15
左／右

20 / 20
左／右

Bonus Unit:
國家Balance

Bonus Unit:
洲際Balance

Bonus Unit:
國際Balance

Bonus Unit:
國家Balance

BONUS UNITS
於Lyconet協議生效期間，Marketer可根據結算
週期內的已登記單位獲得每星期結算一次的Bonus Unit。
Marketer可從以下種類的單位獲得Bonus Unit：

BONUS UNITS

Bonus Unit

Personal Unit

Bonus Unit

Transfer Unit

當有特定數量的單位登記於Marketer已登記的Personal Unit、Bonus Unit或Transfer Unit（左／右）之後，Marketer便符
合資格獲取Bonus Unit。以下圖表概述適用於全部Balance Category的所需隨後登記單位數目，及其相應產生的Bonus 
Unit以及其登記位置：

國際Balance洲際Balance個人Balance

BUBU BU BU

國家Balance

50
SP
50
SP

NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU

NU NU NU NU NU NU NU NU

NUNUNUNU

NU NU

BU 50
SP
50
SP

CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU

CU CU CU CU CU CU CU CU

CUCUCUCU

CU CU

BU 50
SP
50
SP

IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU

IU IU IU IU IU IU IU IU

IUIUIUIU

IU IU

BU

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP
50
SP
50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

5/5
20/20

10/10

15/15

結算週期：
每星期
結算基準：
已登記單位
先決條件：
獎勵認許
獎勵發放形式：
國家Balance
洲際Balance
國際Balance
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由國家BALANCE內的已登記單位所產生的BONUS UNIT的登記

於國家Balance內
每個已登記單位及
所需的隨後登記

單位數目
（左／右）

5 / 5
左／右

10 / 10
左／右

15 / 15
左／右

20 / 20
左／右

Bonus Unit:
國家Balance

Bonus Unit:
國家Balance

Bonus Unit:
國家Balance

Bonus Unit:
國家Balance

Continental Bonus Unit將由左至右登記於相關洲際
Balance內。

例：如LYCONET MARKETER擁有泰國ID，
其CONTINENTAL BONUS UNIT將登記於亞洲
BALANCE內。

由洲際BALANCE內的已登記單位所產生的BONUS UNIT的登記

於洲際Balance內
每個已登記單位及

所需的隨後登記單位數目
（左／右）

5 / 5
左／右

10 / 10
左／右

15 / 15
左／右

20 / 20
左／右

Bonus Unit:
洲際Balance

Bonus Unit:
洲際Balance

Bonus Unit:
洲際Balance

Bonus Unit:
洲際Balance

National Bonus Unit將由左至右登記於相關
國家Balance內。

例：如LYCONET MARKETER擁有英國ID，其BONUS UNIT
將登記於英國BALANCE內。

由國際BALANCE內的已登記單位所產生的BONUS UNIT的登記

於國際Balance內
每個已登記單位及

所需的隨後登記單位數目
（左／右）

5 / 5
左／右

10 / 10
左／右

15 / 15
左／右

20 / 20
左／右

Bonus Unit:
國際Balance

Bonus Unit:
國際Balance

Bonus Unit:
國際Balance

Bonus Unit:
國際Balance

全球所有Lyconet Marketer的International Bonus Unit
將由左至右登記於國際Balance內。

國家Balance
50
SP
50
SP

NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU

NU NU NU NU NU NU NU NU

NUNUNUNU

NU NU

BU

20/20

15/15

10/10

5/5

BU

BU

BU

BU

洲際Balance
50
SP
50
SP

CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU CU

CU CU CU CU CU CU CU CU

CUCUCUCU

CU CU

BU

20/20

15/15

10/10

5/5

BU

BU

BU

BU

國際Balance
50
SP
50
SP

IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU IU

IU IU IU IU IU IU IU IU

IUIUIUIU

IU IU

BU

20/20

15/15

10/10

5/5

BU

BU

BU

BU
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當有特定數量的單位登記於Marketer已登記的Bonus Unit（左／右）之後，Marketer便符合資格獲取Balance 
Commission。以下表格概述各Balance Category （BC）所需的隨後登記單位數目及Bonus Unit相應產生的
Balance Commission：

3 / 3  
左／右

5 / 5  
左／右

10 / 10  
左／右

15 / 15  
左／右

20 / 20  
左／右

25 / 25  
左／右

BC 1 HKD 72 HKD 120 HKD 168 HKD 264 HKD 312 HKD 384

BC 2 HKD 216 HKD 360 HKD 504 HKD 792 HKD 936 HKD 1,152

BC 3 HKD 720 HKD 1,200 HKD 1,680 HKD 2,640 HKD 3,120 HKD 3,840

BC 4 HKD 2,160 HKD 3,600 HKD 5,040 HKD 7,920 HKD 9,360 HKD 11,520

BC 5 HKD 7,200 HKD 12,000 HKD 16,800 HKD 26,400 HKD 31,200 HKD 38,400

Bonus Unit亦可產生Transfer Unit 及Bonus Unit。但Bonus Units不能產生Balance Bonus。

TRANSFER UNITS
於Lyconet協議生效期間，Marketer可根據
結算週期內的已登記單位獲得每星期結算一次的
Transfer Unit。Marketer可從以下種類的單位獲得
Transfer Unit：

TRANSFER UNITS

當有特定數量的單位登記於Marketer已登記的Personal Unit、Bonus Unit或Transfer Unit（左／右）之後，
Marketer便符合資格獲取Transfer Unit。以下圖表概述各Balance Category 所需的隨後登記單位數目，及其相應
產生的Transfer Unit以及其登記位置：

25 / 25
左／右

30 / 30
左／右

35 / 35
左／右

BC 1 – – 登記於BC2的Transfer Unit

BC 2 – 登記於BC3的Transfer Unit –

BC 3 登記於BC4的Transfer Unit – –

BC 4 登記於BC5的Transfer Unit – –

BC 5 – – –

Transfer Unit

Personal Unit

Bonus Unit

Transfer Unit

結算週期：
每星期

結算基準：
已登記單位

先決條件：
獎勵認許

登記位置：
在下個Balance Category
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TRANSFER UNIT的登記

當有特定數量的單位登記於Marketer已登記的Transfer Unit（左／右）之後，Marketer便符合資格獲取
Balance Commission。以下表格概述各Balance Category （BC）所需的隨後登記單位數目及Transfer Unit相應
產生的Balance Commission：

3 / 3  
左／右

5 / 5  
左／右

10 / 10  
左／右

15 / 15  
左／右

20 / 20  
左／右

25 / 25  
左／右

BC 1 – – – – – –

BC 2 HKD 216 HKD 360 HKD 504 HKD 792 HKD 936 HKD 1,152

BC 3 HKD 720 HKD 1,200 HKD 1,680 HKD 2,640 HKD 3,120 HKD 3,840

BC 4 HKD 2,160 HKD 3,600 HKD 5,040 HKD 7,920 HKD 9,360 HKD 11,520

BC 5 HKD 7,200 HKD 12,000 HKD 16,800 HKD 26,400 HKD 31,200 HKD 38,400

Transfer Unit亦可產生Bonus Unit及額外的Transfer Unit。但Transfer Unit不能產生Balance Bonus。

COACH & 
SENIOR COACH BONUS

Coach 及 Senior Coach Bonus根據結算週期內的已登
記單位及其產生的Balance Commission每星期結算一
次。Marketer可從Coaching Level 1 及Coaching 
Level 2的Marketer所獲得的獎勵取得以下Coach及／或 
Senior Coach Bonus：

COACH & SENIOR  
COACH BONUS

Coach & 
Senior Coach Bonus

Balance Commission

Balance Bonus

為符合資格獲得Coach Bonus，Direct Marketer（Coaching Level 1）須獲得Balance Commission。為符合資格獲得
Senior Coach Bonus，Indirect Marketer（Coaching Level 2）須獲得Balance Commission。

5%
20%

•  在個人Balance產生的Transfer Unit，將登記於
 	  個人Balance的下一個Balance Category內。

•  在國家Balance產生的Transfer Unit，將登記於
	   國家Balance的下一個Balance Category內。

•  在洲際Balance產生的Transfer Unit，將登記於
	   洲際Balance的下一個Balance Category內。

•  在國際Balance產生的Transfer Unit，將登記於
	   國際Balance的下一個Balance Category內。

50
SP
50
SP

NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU

NU NU NU NU NU NU NU NU

NUNUNUNU

NU NU

BU
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SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP
50
SP
50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

50
SP
50
SP

TU

50
SP
50
SP

NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU NU

NU NU NU NU NU NU NU NU

NUNUNUNU

NU NU

BU

150
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150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

50
SP
50
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

50
SP

50
SP

50
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

50
SP

150
SP

TU

35 35 35 35

30 30 30 30

個人Balance 國家Balance

BC1 BC1

BC 2 BC 2

結算週期：
每星期

結算基準：
Coaching Level 1 + 2
的Balance Commission

先決條件：
獎勵認許

獎勵發放形式：
轉帳至銀行帳戶
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COACH及SENIOR COACH BONUS的例子：

Coach Bonus是按照在有效生產星期內，所有Direct Marketer （Coaching Level 1）所獲得的
Balance Commission的總額計算。根據此計算方式，Lyconet向Marketer發放額外20%的 Coach Bonus。

Senior Coach Bonus是按照在有效生產星期內，所有Indirect Marketer（Coaching Level 2）所獲得的
Balance Commission的總額計算。根據此計算方式，Lyconet向Marketer發放額外5%的Senior Coach Bonus。

例子：

你的Direct Marketer（Coaching Level 1）在一星期獲得總額為HKD 12,000的Balance Commission。你從Lyconet獲
得額外20% 的Coach Bonus，即HKD 2,400。

你的Indirect Marketer（Coaching Level 2）在一星期獲得總額為HKD 60,000的Balance Commission。
你從Lyconet獲得額外5% 的Senior Coach Bonus，即HKD 3,000。

Coach 及Senior Coach Bonus並不適用於Marketer營銷網絡（請參閱第3頁的圖表）內的任何其他類型的獎勵；
即其亦不適用於Balance Bonus、Career Commission或Career Bonus。

M 3M 2M1

M 1.1

M2 M3 M4

M1.1 M2.1 M3.1 M3.2 M4.1
M = Marketer

Co
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%
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%

我
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CAREER BONUS 
HKD 2,400

CAREER COMMISSION 
HKD 0.39/SP
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10,000

SE
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CO
N
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5,000

25,000

60,000

150,000

400,000

1,000,000

2,500,000

CAREER BONUS 
HKD 6,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.45/SP

CAREER BONUS 
HKD 14,400

CAREER COMMISSION 
HKD 0.51/SP

CAREER BONUS 
HKD 36,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.57/SP

CAREER BONUS 
HKD 96,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.63/SP

CAREER BONUS 
HKD 240,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.69/SP

CAREER BONUS 
HKD 600,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.75/SP

CAREER COMMISSION 
HKD 0.3/SP
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CAREER PROGRAM

在Career Program內，Marketer的整個購物網絡（即其整個營銷網絡，以及來自其個人消費及／或訂購的消費積分）
所產生的消費積分的價值每月入帳並記錄於Career Program，並考慮用於決定符合資格、確認及延長事業等級的
50% 評估規則。

換言之，來自消費及／或訂購的個人消費積分、來自Marketer的顧客的消費及／或訂購的消費積分，以及來自Marketer
所有Coaching Level及其顧客的消費及／或訂購的消費積分均計算在內。因此可產生Marketer的每月獎勵。

使用Cashback Card
消費（於Cashback World
合作商家）

網上購物（於Cashback World
合作商家）

使用禮券消費（於Cashback 
World合作商家）

Cashback 
Solutions

優惠及獎勵*

現金回贈 換賞 於Balance Program
內計算的消費積分

SP evaluation in the 
Career Program

消
費 積 分

現 金 回 贈

SP evaluation in the 
Career Program

BALANCE PROGRAM

Das Balance Program ist die Grundlage für die Berech-
nung der Vergütungen aus dem wöchentlichen Shop-
ping Point-Volumen.

Dem Lyconet Marketer stehen folgende 
Balance Programs zur Verfügung:

• persönliches Balance Program: Hier kann 
 das eigene Shopping Point-Volumen des Lyconet 
 Marketers sowie seines eigenen Shopping 
 Networks gebucht werden (Details siehe 
 Buchungsregeln online).

• nat./kont./int. Balance Programs: Hier wird 
 das Shopping Point-Volumen aller Lyoness Mitglieder 
 in Form von Bonus Units verbucht. Lyconet Marketer 
 profi tieren somit durch die Gemeinschaft und können
 dadurch vom gesamten Shopping Point-Volumen
 ihres Landes, ihres Kontinents sowie international 
 profi tieren.

Gebucht wird im Balance Program binär. Auf eine 
gebuchte Unit können also zwei weitere Units gebucht 
werden. Daraus ergibt sich ein Verhältnis von linker 
Seite zu rechter Seite (z.B. 3/3), d.h. nach einer Unit sind 

3 weitere links und 3 weitere rechts gebucht worden. 

Folgendes wird im Balance Program gebucht:

• Shopping Point Units (SP Units): entstehen aus 
 Einkäufen bzw. Bestellungen 
• Shopping Point Units im persönlichen Balance 
 Program
• Shopping Point Units im nat./kont./int. Balance 
 Program
• Transfer Units: Erreicht eine Unit die vorgegebene
 Anzahl von  Folgeunits wird eine Transfer Unit in der
 nächsthöheren Balance Category gebucht.
• Bonus Units: Lyconet stellt dem Marketer im Rahmen
 seiner Aktivität Bonus Units zur Verfügung. Diese 
 Bonus Units ermöglichen Vergütungen sowie weitere 
 Units im Rahmen des Balance Program.

Innerhalb des genannten Balance Program unterschei-
den wir zwischen unterschiedlichen Balance Categories. 
Sie unterscheiden sich voneinander durch das Volu-
men, das für eine Unit benötigt wird, und die Höhe der 
daraus resultierenden Vergütungen.

07YOUR SHOPPING NETWORK

Einkauf mit CB Card

Einkauf mit Lyoness 
MasterCard® 

Einkauf online

Einkauf bei 
Nicht-Lyoness 
Partnerunternehmen

Gutscheinbestellung 
(vollbezahlt)

Gutscheinbestellung 
(anbezahlt)

Teil-/Restzahlung

Rabattgutschein 
kaufen

Rabattgutschein 
einlösen

Loyalty 
Program**

Promotion & 
Incentives

TREUEPROGRAMM MARKETING PROGRAM

Friendship BonusCashback Deals

✓

✗

✓ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓ ✓

✗ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓* ✗ 20% 100%

✗ ✓ ✓ 80%

100%✓ 20%✗✗
✗ ✓ ✓ 80%

✗ ✗ ✗
✗ ✗ ✓

BALANCE PROGRAM

Das Balance Program ist die Grundlage für die Berech-
nung der Vergütungen aus dem wöchentlichen Shop-
ping Point-Volumen.

Dem Lyconet Marketer stehen folgende 
Balance Programs zur Verfügung:

• persönliches Balance Program: Hier kann 
 das eigene Shopping Point-Volumen des Lyconet 
 Marketers sowie seines eigenen Shopping 
 Networks gebucht werden (Details siehe 
 Buchungsregeln online).

• nat./kont./int. Balance Programs: Hier wird 
 das Shopping Point-Volumen aller Lyoness Mitglieder 
 in Form von Bonus Units verbucht. Lyconet Marketer 
 profi tieren somit durch die Gemeinschaft und können
 dadurch vom gesamten Shopping Point-Volumen
 ihres Landes, ihres Kontinents sowie international 
 profi tieren.

Gebucht wird im Balance Program binär. Auf eine 
gebuchte Unit können also zwei weitere Units gebucht 
werden. Daraus ergibt sich ein Verhältnis von linker 
Seite zu rechter Seite (z.B. 3/3), d.h. nach einer Unit sind 

3 weitere links und 3 weitere rechts gebucht worden. 

Folgendes wird im Balance Program gebucht:

• Shopping Point Units (SP Units): entstehen aus 
 Einkäufen bzw. Bestellungen 
• Shopping Point Units im persönlichen Balance 
 Program
• Shopping Point Units im nat./kont./int. Balance 
 Program
• Transfer Units: Erreicht eine Unit die vorgegebene
 Anzahl von  Folgeunits wird eine Transfer Unit in der
 nächsthöheren Balance Category gebucht.
• Bonus Units: Lyconet stellt dem Marketer im Rahmen
 seiner Aktivität Bonus Units zur Verfügung. Diese 
 Bonus Units ermöglichen Vergütungen sowie weitere 
 Units im Rahmen des Balance Program.

Innerhalb des genannten Balance Program unterschei-
den wir zwischen unterschiedlichen Balance Categories. 
Sie unterscheiden sich voneinander durch das Volu-
men, das für eine Unit benötigt wird, und die Höhe der 
daraus resultierenden Vergütungen.

07YOUR SHOPPING NETWORK

Einkauf mit CB Card

Einkauf mit Lyoness 
MasterCard® 

Einkauf online

Einkauf bei 
Nicht-Lyoness 
Partnerunternehmen

Gutscheinbestellung 
(vollbezahlt)

Gutscheinbestellung 
(anbezahlt)

Teil-/Restzahlung

Rabattgutschein 
kaufen

Rabattgutschein 
einlösen

Loyalty 
Program**

Promotion & 
Incentives

TREUEPROGRAMM MARKETING PROGRAM

Friendship BonusCashback Deals

✓

✗

✓ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓ ✓

✗ ✓
✓ ✓ ✓
✓ ✓* ✗ 20% 100%

✗ ✓ ✓ 80%

100%✓ 20%✗✗
✗ ✓ ✓ 80%

✗ ✗ ✗
✗ ✗ ✓

於Career Program
內計算的消費積分

*作為特別優惠（如迎新獎金）的一部分，消費積分將於Cashback World Program內分配。Cashback World 會員可兌換消費積分換取換賞。

PROGRAM MARKETING  
PROGRAM

• CAREER COMMISSION		  • CAREER BONUS
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QUALIFYING FOR, CONFIRMING, AND SECURING A CAREER LEVEL（符合資格、確認及延長事業等級）

事業等級是計算Career Commission及Career Bonus（如適用）的基準。Marketer必須先符合某事業等級的要求，並於
緊隨的下一個月確認該事業等級，方可達到事業等級。

1. 符合資格達到事業等級：

如Marketer在一個有效生產月內，達到特定事業等級所要求的消費積分數目 （經考慮50%評估規則後），
其將符合資格達到相關事業等級。

2. 確認事業等級：

如Marketer在緊隨的有效生產月，再次達到相關事業等級所要求的消費積分數目 （經考慮50%評估規則後），
事業等級即獲確認。

例子：
事業等級2要求在一個有效生產月內取得10,000消費積分。你在一月的有效生產月達到所要求的消費積分數目。你現時符
合資格達到事業等級2。如你於二月的有效生產月再次達到所要求的消費積分數目，你將確認事業等級2。

延長事業等級：

如Marketer已確認事業等級，事業等級的有效期為下一個有效生產月起計的連續六個月。如Marketer在此6個月內，
再次達到已延長事業等級所要求的消費積分數目，事業等級的有效期將進一步延長6個月。如Marketer在此6個月內，未能
達到已延長事業等級所要求的消費積分數目，以下事業等級的有效期將維持至緊隨的6個月止。

符合資格 第一個月 第二個月 第四個月 第五個月 第六個月 第七個月 第八個月 第九個月

10,000 SP 10,000 SP 已固定的CL2

第三個月確認

已固定的CL2

10,000 SP
重新確認

50%評估規則

為符合資格、確認或延長事業等級，任何一個直接下線（Direct Line，請參閱第3頁的圖片）最多只會抽取所需消費積分
總數的50%作計算。Marketer的個人消費積分及來自其顧客的消費積分（請參閱第9頁的圖片）將全部納入計算。 

CAREER COMMISSION
Career Commission根據結算週期內的已登記
消費積分每月結算一次。

如Marketer已確認特定事業等級，其被視為在
事業等級獲延長的6個月期間，符合資格獲得
Career Commission。

CAREER  
COMMISSION

各事業等級可獲得的Career Commission

事業等級 1 2 3 4 5 6 7 8

每個消費積分
可獲得的
Career

Commission

每消費積分
HKD 0.3

每消費積分
HKD 0.39

每消費積分
HKD 0.45

每消費積分
HKD 0.51

每消費積分
HKD 0.57

每消費積分
HKD 0.63

每消費積分
HKD 0.69

每消費積分
HKD 0.75

結算週期：
每月

結算基準：
消費積分

先決條件：
• 獎勵認許
• 已確認或已固定的事業等級

獎勵發放形式：
轉帳至銀行帳戶

/

HKZH_compensation_plan_180126_Vs2.indd   17 26/1/2018   6:02 PM



18

JU
N

IO
R 

AM
BA

SS
AD

O
R 

AM
BA

SS
AD

O
R

VI
CE

 P
RE

SI
DE

N
T 

In
te

rn
at

io
na

l B
on

us

PR
ES

ID
EN

T 
In

te
rn

at
io

na
l B

on
us

44 55 66 77 88

SE
N

IO
R 

AM
BA

SS
AD

O
R60,000

150,000

400,000

1,000,000

2,500,000

CAREER BONUS 
€ 1,200

CAREER COMMISSION 
€ 0.0425/SP

CAREER BONUS 
€ 3,000

CAREER COMMISSION 
€ 0.0475/SP

CAREER BONUS 
€ 8,000

CAREER COMMISSION 
€ 0.0525/SP

CAREER BONUS 
€ 20,000

CAREER COMMISSION 
€0.0575/SP

CAREER BONUS 
€ 50,000

CAREER COMMISSION 
€0.0625/SP

Marketer購物網絡（即Marketer營銷網絡的消費積分及其個人購物及／或訂購所得的消費積分）內的所有消費積分，會
全數（不須考慮50%評估規則）納入計算其可獲的Career Commission。

由Marketer本人、Marketer的顧客、及營銷網絡內所有並無事業等級的Marketer及彼等的顧客進行的消費及／或訂購
所累積的消費積分，將會乘以Marketer已確認或已延長的事業等級的適用系數（即Career Commission乘以消費積分數
目），以計算其可獲的Career Commission。 

於直接下線已確認或已延長事業等級的Marketer進行的消費及／或訂購所得的消費積分，將乘以已扣減系數（即兩者事業
等級系數的差異），以計算其可獲的Career Commission。換言之，較高事業等級的系數將會減去較低事業等級的系數。

個人消費積分及來自Marketer的顧客的消費積分將根據目前（已確認或已延長）的事業等級計算。

例子：
你在上一個有效生產月符合事業等級3的資格，而現在你及你的購物網絡
產生額外的25,000消費積分。你現在已確認事業等級3。

憑藉你的支持，你的網絡內的Marketer亦達到事業等級1。

來自此等直接下線的消費積分將以每消費積分HKD 0.15的比率分發給
你。此HKD 0.15為你已達到的事業等級3及你的Marketer已達到的事業
等級1的差額（HKD 0.45 - HKD 0.3 = HKD 0.15）。
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CAREER BONUS 
HKD 2,400

CAREER COMMISSION 
HKD 0.39/SP

10,000
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5,000

25,000

CAREER BONUS 
HKD 6,000

CAREER COMMISSION 
HKD 0.45/SP

CAREER COMMISSION 
HKD 0.3/SP

CAREER BONUS
Career Bonus根據結算週期內的已登記消費積分
每月結算一次。

Marketer在達到確認事業等級所要求的消費
積分數目（經考慮50%評估規則後）的各個月份，
符合資格獲取Career Bonus。

Marketer購物網絡（即來自其營銷網絡及其個人
購物及／或訂購的消費積分）內的所有消費積分，
會全數納入計算其可獲的Career Bonus。

CAREER BONUS

各事業等級可獲得的Career Bonus

事業等級 1 2 3 4 5 6 7 8

所需消費積分 5,000 10,000 25,000 60,000 150,000 400,000 1,000,000 2,500,000

Career Bonus – HKD 
2,400

HKD 
6,000

HKD 
14,400

HKD 
36,000

HKD 
96,000

HKD 
240,000

HKD 
600,000

結算週期：

每月

結算基準：

在Career Program內
納入計算的消費積分

先決條件：

• 獎勵認許
• 已確認事業等級

獎勵發放形式：

轉帳至銀行帳戶

以下表格呈列各個事業等級所要求的消費積分數目及相應的Career Bonus：
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